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　　　　    　　　　　　　　　　　　　　　　  　　　        VIP展商免费增值服务

2019年中国（成都）电子信息博览会
VIP展商免费增值服务
尊敬的2019年中国（成都）电子信息博览会参展商：
感谢您对2019年中国（成都）电子信息博览会的支持与厚爱。为了进一步提高参展商参展效果与品牌影响力，组委会为展商提多项免费增值服务。请认真填写此份资料并于6月12日之前提交给工作人员，资料收集上来以后，组委会认真的进行分别分类的服务。
一、展前专访及报道
组委会充分调动媒体资源，联合《中国电子商情》、21ic、电子工程世界、电子产品世界、电子发烧友、芯师爷、半导体行业观察等数十家媒体，以独特视角，免费为您提供展前专访及报道，提高贵公司的曝光度！
请联系您的业务代表，或者您也可以直接联系：

中电会展与信息传播有限公司2019中国（成都）电子信息博览会组委会 李瑞英 女士
电话：010-51662329转77传真：010-82362613  Email：lirycef@ceac.com.cn 
	参展公司
	

	展位号
	

	联系人
	
	职务
	
	电话
	

	手机
	
	email 
	
	网址
	

	受访人照片
	（请提交jpg格式，300线以上）

	展会前期
	A. 《中国电子商情·基础电子》: 2019年6月刊专访或供求信息
B. 电子简报：组委会每月一期E-newsletter，接收者每期6万。
C. 官方网站：www.iCEF.com.cn新闻发布。展前日访问量达1万人次。

	展会前期采访： 

请就如下问题谈谈您的看法(必填)：
1、 请问，贵公司在今年展会上，将展示哪些产品技术？有哪些特色或亮点？（请附jpg格式产品照片）
2、 请给出贵公司主要产品的应用领域及成功案例。
3、 贵公司在未来的新产品开发和市场开拓上有哪些举措？   

4、 贵公司将执行怎样的产品和市场策略以赢得更大的市场份额？
5、 参加本届成都电子信息博览会，贵公司希望达成什么样的目标？
   


二、展前新品发布
请提交贵公司新产品，新技术以及技术亮点，以确保在重要行业杂志和各个宣传渠道上及时发布。

A 官方网站：www.iCEF.com.cn，展前日访问量达1万人次
B 官方自媒体：组委会将通过微信（微信号：cefchina）等新媒体渠道推广参展企业的展品
C 买家预约：帮助预登记买家和重点买家第一时间了解您的新品，提前预约现场面谈
D 电子简报：组委会每月一期的E-newsletter，接收者每期6万
E 行业媒体发布：新闻发布会等、展前推广会等渠道发布给平面、网络和自媒体等。
	参展公司
	
	展位号
	

	联系人
	
	电话
	  
	Email
	

	现场联系人
	
	手机号
	

	展品名称
	（必填）

	展品/技术特点
	（必填）200字以内



	典型应用产品
	（必填）

	
	公司logo和展品图片（jpg或gif格式，300字以上，展品图片必填）



提交方式：
1. 在线提交：请关注官方微信公众号“CEF中电展”，点击“展商Show”进行展商新品发布。
2. Email提交：请按要求填写此表发送给您的业务代表即可。若提交多个展品，请复制此表再填写。
三、定制展商邀请函，邀请专业观众
参展企业可以登陆官方网站、官方微信完成定制邀请函生成，邀请企业客户现场参观洽谈。
请联系您的业务代表，或者您也可以直接联系：

中电会展与信息传播有限公司2019中国（成都）电子信息博览会组委会 申容子 女士
电话：010-51662329转36传真：010-82362613  Email：shenrongzi@ceac.com.cn 

您可以直接登陆以下地址填写：
PC端：http://d18.red/4vfz
移动端：http://d18.red/4vg0
通过上述地址填写，您可以：
（1）生成参展企业定制邀请函
参展企业关注中国电子展官方微信账号：cefchina，通过微信公众平台活动入口进入活动首页，点击页面下方的【我的-展商登陆-立即注册】，填写相关信息完成注册即可生成定制邀请函。
（2）发布参展企业新产品、新技术、现场活动推广
参展企业登陆后台选择自己的展品/活动上传，丰富邀请函内容，使观众更多的了解公司的产品与活动，在展前与观众互动； 展商在后台添加的展品与活动将显示在邀请函页面；评论、点赞、浏览人数最多的3个展品将显示在首页，所有展商上传的同类活动中点赞推荐人数最多的一个将显示在推荐位，所有点进邀请函的观众、展商将在展商后台第一时间看到。
四、展商与重点买家互动服务
展会的成功是展商和主办共同努力的成果，双方默契配合，共同寻求结果最优和最大化。

主办方建立有效的平台，展商借助平台展示自身实力：过硬的技术和高质量的展品。很多有创意的企业和市场人员还会在展期精心准备有趣的活动，不仅能活跃现场气氛，还能吸引观众驻足展位。

组委会将大力协助展商邀请当地重要客户组团参观，并引导客户与展商现场见面
· 请认真填写下面的客户需求表

· 我们将在邀请重点买家及高级技术人员的过程中全方位推荐展商的产品和见面的需求

· 我们将做大量的展前、展中的宣传和推广，比如通过我们长期积累的数据库，发送edm给重点观众

· 或者在官方微信、《观众指南》上刊登，让到场的观众都能及时获知信息，光临展位… 
	参展公司
	
	展位号 
	

	联系人
	
	职务
	
	手机
	

	贵司为重要客户准备的礼品

（数量充足）
	为了能让重点客户增强与您成功见面的欲望，一份精心准备的非他莫属，而不是先到先得的礼品必不可少。

名称：

图片：

其他活动：

数量：

	目标客户

行业
	□电子通用□元器件□电源□通信□3C□光电□工控…□其他__________

	部门
	□技术/研发□生产/工艺□采购□其他__________

	类型
	□制造商□分销商□高校科研院所□其他__________

	目标客户名单

（请举例）
	

	组委会将会邀请的重点客户名单（请选择）
	1. 大型制造集团企业：

长虹集团、九洲集团、重庆富士康、成都富士康、重庆格力电器、四川锦江电器、成都飞机工业集团、中航凯天、成飞电子科技公司、华丰集团、成都京东方、成都天马微电子有限公司、成都泰格微电子、成都先进功率半导体等 
2. 电子行业研究所/高校合作：
9所、10所、24所、26所、29所、30所、44所、58所、61920部队、中科院光电技术研究所、电子科技大学、四川理工学院、成都理工大学等
3. 协会园区：

四川省电子学会、重庆电子学会、成都电子信息行业协会、中国电子元件行业协等
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